
GNT Systems GmbH ist einer der führenden Anbieter von Hard- und Softwaremodulen im Bereich der 
zerspanenden Industrie, Schwerpunkt MDE/BDE und CAD/CAM. 
Wir suchen mehrere Sales Manager (w/m/d) im gesamten deutschsprachigen Raum (DACH), die unsere 
innovativen Softwarelösungen näher zum Kunden bringen.

Deine Aufgaben:
• Verantwortung für den Vertriebsprozess von der Akquisition bis zum Vertragsabschluss mit 

dem Fokus auf Neukundengewinnung
• Marktanalyse und Evaluierung von Kundenpotentialen
• Du positionierst dich gegenüber potenziellen Kunden als Lösungsberater und überzeugst mit 

Lösungsvorschlägen, ROI, Entwicklung, Einsparungspotential etc.
• Eigenständige Koordination der Kundenbesuche
• Markt- und Wettbewerbsbeobachtung
• Teilnahme an branchenbezogenen Fachmessen und Events 

Dein Profil:
• Mehrjährige Erfahrung und nachweisbare Erfolge im Vertrieb von Softwareprodukten 

idealerweise im produktionsnahen Umfeld
• Erfahrung in der Anwendung verschiedenster Verkaufstechniken und Tools
• Verhandlungs- und präsentationssicher (DE/EN) vom Shopfloor bis zur GF-Ebene
• Souveränes Auftreten bei unterschiedlichen Stakeholdern
• Durch deine Kommunikationsstärke glänzt du im Gespräch mit Kunden
• Gute Selbstorganisation
• Eigenmotivation, Überzeugungskraft und Abschlussstärke sind selbstverständlich 

Software Sales Manager für Industrie 4.0 (m/w/d)

Bitte sende deine Bewerbung inklusive Gehaltsvorstellung und Foto an:

GNT Systems GmbH | Haider Straße 40 | 4052 Ansfelden
+43 (0)7229 23861-0 | info@gnt-systems.com | www.gnt-systems.com

Wir bieten dir:
• Ein abwechslungsreiches Aufgabengebiet
• Selbstständiges und eigenverantwortliches Arbeiten
• Eine leistungsgerechte Vergütung, Umsatzbeteiligung & Prämien
• Firmenauto zur privaten Nutzung
• Gute Entwicklungsmöglichkeiten 
• Mitarbeit in einem seit 30 Jahren am Markt etablierten und erfolgreichen, 

inhabergeführten Unternehmen
• Gestaltungsspielraum in einem kollegialen und hochmotivierten Umfeld
• Umfangreiche Fortbildungsmöglichkeiten 
• Flache Hierarchien und kurze Informationswege
• Flexible Arbeitszeiten
• Homeoffice & Remotework


